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De Tijd | Mijn Geld 
L’Echo | Mon Argent 2025
Personal finance magazine

L Echo MonArgent
MAI 2024

FRAIS PROFESSIONNELS QUI PEUT ENCORE DÉDUIRE SON LOYER? I SALAIRES COMMENT VOTRE VOITURE 

DE SOCIÉTÉ ET VOTRE PRIME POUVOIR D’ACHAT SONT-ELLES TAXÉES? I RÉSIDENCE SECONDAIRE QU’EN 

EST-IL DE VOTRE MAISON EN FRANCE OU EN ITALIE?

   Ne laissez pas  
le fisc trop couper  

 dans vos revenus

GUIDE
IMPÔTS
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ERFENISKWESTIES 6 VEEL VOORKOMENDE DISCUSSIES EN HOE ZE TE VERMIJDEN I FAMILIERECHTER ‘DE RECHT-

BANK IS SLECHTS EEN LAATSTE REDMIDDEL’ I SUCCESSIEPLANNING 6 MANIEREN OM UW ERFENIS TE PLANNEN

Zo vermijdt u ruzie over uw erfenis

ERFENIS
GIDS
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The ultimate point of 
reference for personal finance
L’Echo | Mon Argent, De Tijd | Mijn Geld; 
the personal finance section in L’Echo 
| De Tijd, is aimed at a broad audience 
with the right mindset: people who are 
actively looking for the smartest ways 
to manage their money.

Newspaper section & magazine 
• Every Saturday, L’Echo | Mon Ar-

gent, De Tijd | Mijn Geld is published 
in the L’Echo | De Tijd business 
newspapers as a personal finance 
section covering the hot topics of 
the past week

• 4 times a year, on a Saturday, Mon 
Argent | Mijn Geld is published as 
a separate magazine included 
with every weekend copy of 
L’Echo | De Tijd

Language
French (L’Echo) + 

Dutch (De Tijd) 

Publication date
in De Tijd | L’Echo

Print + digital replica
141.998

Key figures

Calendar*

Date Title Booking Content
22 February Real estate Guide I 5 February 12 February

24 May Tax Guide 6 May 14 May

13 September Succession Guide 27 August 3 September

13 December The great Savings and 
Investment guide

26 November 3 December

*Calendar subject to editorial changes

Monthly unique 
readers
288 900

(total brand: 
print + online)

Key readership figures

Average financial assets of 
€ 694,000 (five times more 
than the average Belgian) 

8 in 10 is responsible 
for purchasing financial 

products within their 
household

L’Echo | Mon Argent - De Tijd | Mijn Geld

Editorial topics
Mon Argent | Mijn Geld guides its read-
ers through key moments in their lives: 
from conscious money management 
and investing to real estate and tax tips 
and inheritance advice. 

Cross-media approach
L’Echo | Mon Argent, De Tijd | Mijn Geld 
opts for a cross-media approach. 24/7 
online, weekly topical topics in the week-
end paper and in-depth interpretation 
via the magazines. 

Source: CIM BPS 2024 (total brand) ; The Belgians and their Money, Kantar 2021 ; * CIM Authentified Circulation jan. – dec. 2023

44% save more than 
1,000 euros per month
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Print

Rates
(in euros,excl, VAT)

Nationwide L’Echo | 
Mon Argent

De Tijd | 
Mijn Geld

2/1 page 32,730 14,360 22,830

1/1 page 16,540 7,320 11,470

1/2 page 12,140 5,470 8,320

cover 4 23,160 10,250 16,060

cover 3 20,170 8,930 13,990

cover 2 22,320 9,880 15,480

FRHP (prima posta) 20,680 9,150 14,340

specific placement 19,510 8,640 13,530

Creative advertising Custom creative formulas (native content, taberna-
cle, half wrap, gatefold,etc),,,,

Formats
bleed, 

(with,5,mm,trim,all,around)

2/1 page 297mm H x 420mm W

1/1 page 297mm H x 210mm W

1/2 horizontal 148,5mm H x 210mm W

1/2 vertical 297mm H x 110mm W

Online

Context & first party data 
targeting personal finance   
(in euros. excl. VAT)
Your digital campaign in the specific 
online personal finance context of 
lecho.be | tijd.be and targeted at an 
online user segment, compiled using 
first-party data. Targeting the retail 
savers & investor segment that has a 
portfolio with a value between €50K 
and €500K or to the “affluent individu-
als” with assets of more than €500K. 
More info: see our digital rates

Magazine rates & formats

40 ENTREPRISE FAMILIALE L'ECHO MON ARGENT GUIDE SUCCESSION

Comment organiser 
une succession dans  
une entreprise familiale?
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La transmission d’une entreprise familiale à la génération suivante  
est toujours une opération délicate. Les aspects financiers et fiscaux ne 
sont pas les seuls à entrer en jeu. «Ce transfert de propriété n’aboutit 
qu’à l’issue d’un processus complexe qui dure entre cinq et dix ans», 
explique Jozef Lievens, avocat chez Roots Lawyers.

PETRA DE ROUCK 

Pour de nombreux entrepreneurs, 
leur société familiale représente 
la majeure partie de leur pa-
trimoine. Sa transmission à la 

génération suivante peut engendrer de 
nombreux litiges, à l’instar de la faillite 
du constructeur d’autobus Van Hool. 

Mais pourquoi cette transmission est-
elle si souvent source de conflits? «La ques-
tion de la succession est souvent mise sur 
la table de manière inopinée ou à la suite 
d’une pression familiale. Généralement, je 
reçois beaucoup d’appels pendant la pé-
riode du Nouvel An parce que la succession 
a été évoquée autour d’un repas de fête», 
explique Jozef Lievens, avocat chez Roots 
Lawyers et inspirateur de l’Instituut voor 
het Familiebedrijf (IFB). «Mais l’analyse ne 
doit pas se limiter à la seule transmission 
du patrimoine ou à la fiscalité. Une ap-
proche holistique est nécessaire. Le trans-
fert de propriété n’aboutit qu’à l’issue d’un 
processus complexe qui dure entre cinq et 
dix ans (voir encadré).» Tour des questions 
à se poser.

 1  
LA SUCCESSION FAMILIALE  
EST-ELLE POSSIBLE?

De nombreuses familles d’entrepreneurs 
rêvent que leurs enfants suivent leurs traces 
et poursuivent le développement de l’en-
treprise. L’un des principes clés d’une suc-

cession familiale est de maintenir à la fois 
la propriété et la gestion de l’entreprise au 
sein de la famille.«Mais d’autres solutions 
sont à envisager. N’est-il pas préférable 
d’opter uniquement pour un contrôle fa-
milial, donc que la famille reste proprié-
taire de l’entreprise, mais qu’un tiers en 
prenne la direction? Par ailleurs, s’il n’y a 
pas de successeur en capacité de gérer l’en-
treprise ou si la mésentente règne entre les 
enfants, la vente peut être, elle aussi, une 
meilleure option», explique Jozef Lievens. 
«Dans la pratique, environ 60% des entre-
prises optent pour une succession ou un 
contrôle familial et 40% pour une vente. 
Ce rapport a évolué ces dernières années. 
Il y a une dizaine d’années, 70% des entre-
prises choisissaient encore la succession 
ou le contrôle familial.»

La succession familiale n’est évidem-
ment possible que si un fils ou une fille est 
disposé(e) à entrer dans l’entreprise fami-
liale, s’il ou elle a l’ambition nécessaire et 
une attitude qui correspond à la culture et 
aux valeurs de l’entreprise et de la famille. 
«Le successeur doit également posséder les 
compétences requises. Dans 70 à 80% des 
transmissions, nous organisons une éva-
luation professionnelle pour le successeur 
afin de vérifier s’il possède les qualités re-
quises. S’il est tout à fait apte, il gagnera 
encore en crédibilité auprès de son entou-
rage. Cependant, il peut s’avérer nécessaire 
de renforcer certaines compétences, par 
exemple, à travers une formation complé-
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Contact us
Geert Spapen
Business Partner Finance
geert.spapen@trustmedia.be
+32 (0)2 422 05 25

Els Pauwels
Senior Account Manager Finance 
els.pauwels@trustmedia.be
+32 (0)2 422 05 24

Steven Hermans
Business Development Manager Finance
steven.hermans@trustmedia.be
+32 (0)2 422 05 65

RÉNOVATION COMMENT CRÉER DE LA VALEUR AJOUTÉE I STRATÉGIE OÙ SE TROUVENT LES LOCATAIRES?

REVENUS LOCATIFS ÊTES-VOUS DANS LE VISEUR DU FISC? I 11 CHOSES À SAVOIR SUR L’ACHAT SUR PLAN

Investissez 
     en immobilier
   avec succès

GUIDE
IMMOBILIER

L Echo MonArgent
FÉVRIER 2024
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KOPEN OP PLAN 11 ZAKEN DIE U MOET ONTHOUDEN I INVESTEREN EN RENOVEREN ZO CREËERT U MEERWAARDE 

VERHUREN HIER VINDT U DE MEESTE HUURDERS I OPLEVERING NIEUWBOUW OP INSPECTIE MET EEN ARCHITECT

  Slimmer investeren     in   vastgoed
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