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FORUM VOOR KMO’S EN ONDERNEMERS

pulse+

In een tijd waarin effi  ciënte 
bedrijfsvoering niet meer zonder 
digitale tools kan, introduceert 
SPOQ een alles-in-één platform.

Single Platform of Quality (SPOQ) 
ondersteunt bedrijven bij het behe-
ren van complexe processen inzake 
kwaliteit, veiligheid en assetbeheer. 
SPOQ vereenvoudigt bedrijfspro-
cessen door een breed aanbod aan 
diensten te bundelen die via diverse 
partners worden aangeboden. Met 
een expertise in meer dan tien 
verschillende domeinen, gaande van 
elektriciteit, gas en energie, tot as-
best, milieu- en veiligheidsoplossin-
gen: het platform centraliseert alle 
noodzakelijke inspecties, certifi caten 
en assets op één plek. Zo besparen 
bedrijven tijd en verminderen zij hun 
administratieve last, wat cruciaal is 
in de moderne bedrijfsvoering.

ONDERSTEUNING IN 
COMPLIANCE EN PREVENTIE
SPOQ ondersteunt professionals zo-
als facility managers en preventiead-
viseurs die met compliance in al zijn 
facetten te maken krijgen. SPOQ 
zorgt voor een volledige inventaris 
van alle assets en gebouwen, wat 
het voor facility managers veel een-
voudiger maakt om deze te behe-
ren. De automatische herinneringen 
zorgen voor een vlotte en correcte 
opvolging. Zo bent u, als facility 
manager meteen op de hoogte 
van mogelijke non-conformiteiten 
en bent u steeds voorbereid op 
geplande audits. Preventieadviseurs 
kunnen bij het platform terecht 
om op een eenvoudige manier risi-
coanalyses en veiligheidskeuringen 

Het stijgend succes van 
cryptovaluta leidt tot meer vragen 
over de fi scale verplichtingen 
die cryptowallets en -rekeningen 
met zich meebrengen. Moet een 
cryptorekening worden gemeld in 
de aangifte personenbelasting en 
aan het Centraal Aanspreekpunt 
van de Nationale Bank van 
België (CAP), zoals dat al 
geldt voor buitenlandse 
rekeningen? Advocatenkantoor 
Delboo, gespecialiseerd in 
vermogensplanning en fi scaliteit, 
geeft uitleg.

CRYPTOREKENINGEN EN DE 
BELGISCHE WETGEVING 
In België moet iedereen die houder 
is van een buitenlandse rekening 
deze rekening opnemen in zijn aan-
gifte personenbelasting en melden 
aan het CAP. Volgens de FOD Fi-
nanciën gelden deze verplichtingen 
ook voor cryptorekeningen, indien 
deze rekeningen voldoen aan twee 
voorwaarden: 

Allereerst moet het gaan om 
een ‘rekening van elke aard’. Dit 
zijn traditionele bankrekeningen, 
spaarrekeningen, eff ectenrekenin-
gen, rekeningen gebonden aan een 
hypothecaire lening, enz. Volgens 
de minister van Financiën vallen 
cryptorekeningen en cryptowallets 
hier dus ook onder. 

Vervolgens moet de cryptowallet 
geopend zijn bij een buitenlandse 
fi nanciële instelling die professio-
neel fi nanciële diensten aanbiedt. 
Banken, wisselkantoren en krediet- 
of spaarinstellingen behoren daar-
toe. Wanneer het online platform 
waarop de cryptowallet is geopend 

Het best bewaarde geheim: 
maak kennis met SPOQ

Cryptowallets en belastingaangifte: 
wat zijn de regels?
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vast te leggen, zodat de naleving 
van de regelgeving verzekerd is. 
SPOQ geeft bedrijven ook toegang 
tot een gecentraliseerde tool voor 
het beheer van rapporten, certifi -
caten en inspecties. Dit voorkomt 
verlies van documenten en maakt 
het makkelijker om te voldoen 
aan wettelijke vereisten. Via een 
gepersonaliseerd platform kunnen 
gebruikers hun documenten en 
projecten eenvoudig beheren 
en deadlines via automatische mel-
dingen monitoren.

VERMINDEREN VAN 
ADMINISTRATIEVE LASTEN
SPOQ is volledig gratis en beschikt 
over een intuïtieve interface, 
waardoor de tool geschikt is 
voor bedrijven van elke omvang. 
Kleinere bedrijven profi teren van 
dezelfde voordelen als grotere 
ondernemingen. Bovendien is het 

diensten aanbiedt die vergelijkbaar 
zijn met de diensten van banken 
of kredietinstellingen in België, 
dan valt deze wallet onder de 
meldingsplicht. 

WANNEER MOET U EEN 
CRYPTOWALLET AANGEVEN?
Er moet een onderscheid gemaakt 
worden tussen de twee soorten 
cryptowallets: 

Je hebt de custodial wallets, waar-
bij een derde partij de privésleutels 
beheert.  Als zo’n cryptowallet 
wordt aangehouden bij een buiten-

mogelijk om via API koppelingen 
SPOQ te integreren met bestaande 
bedrijfssoftware zodat bedrijven 
hun workfl ow vanuit de vertrouwde 
omgeving kunnen verderzetten.  
Via al deze voordelen verhoogt 
SPOQ de effi  ciëntie en verlaagt de 
administratieve lasten. Zo biedt de 
dienst een centrale oplossing voor 
kwaliteits- en veiligheidsbeheer. 
Door zijn geïntegreerde aanpak 
helpt SPOQ bedrijven om zich beter 
op hun kerntaken te richten en zo 
beter te presteren in een verande-
rende markt.

Meer informatie over de oplossingen 
die SPOQ biedt, vindt u hier:
www.spoq.be

landse aanbieder die als fi nanciële 
instelling optreedt en beroepsmatig 
fi nanciële diensten aanbiedt die 
gelijkaardig zijn aan de Belgische 
instellingen, dan moet deze wallet 
in de personenbelasting en bij het 
CAP worden aangegeven. Is de 
cryptowallet daarentegen geopend 
bij een buitenlandse instelling die 
geen dergelijke diensten aanbiedt – 
wat vaker voorkomt – dan geldt er 
geen aangifteplicht. 

Daarnaast heb je ook zogenaamde 
non-custodial wallets, waarvoor 
gebruikers zelf hun privésleutels be-
heren.  Deze wallets vallen buiten 
de aangifteplicht, omdat er geen 
buitenlandse fi nanciële instelling bij 
betrokken is. 

Uitgebreidere informatie vindt u hier.
www.delbooadvocaten.be

‘SPOQ helpt bedrijven om zich beter op hun 
kerntaken te richten en zo beter te presteren in 
een veranderende markt’
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Ook uw bedrijf op deze pagina? Neem contact op met de
accountmanagers bij Trustmedia via info@trustmedia.be 

BUSINESS PARTNERS
De inhoud van de advertorials valt onder de 

verantwoordelijkheid van de adverteerders

Iedereen digitaal door verplichte 
e-facturatie vanaf 2026

ADPO introduceert nieuwe planningtool: 
zo makkelijk als tafeltje reserveren bij 
favoriete restaurant 

IT-trends 2025: 
veiligheid, duurzaamheid en AI

Peppol: 
tijd voor hogere versnelling 
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‘Deze tool heeft 
onze effi  ciëntie 
aanzienlijk 
verbeterd. We 
besparen nu op 
onnodige kosten en 
zetten onze mensen 
en middelen veel 
beter in’

Filip De Dijcker
Managing Director bij 
ADPO

‘Januari 2026 lijkt 
nog ver weg, maar 
tijdig aan de over-
stap naar digitale 
facturatie beginnen 
is essentieel en 
vergt de nodige 
voorbereidingstijd’ 

Philippe Dingemans
teamlead Business in 
Versnelling bij NTX

Volgens cijfers van Eurostat is slechts 
37,4 procent van de kleine Belgische 
bedrijven ‘digitaal of zeer digitaal-in-
tensief’. Dit plaatst België boven landen 
als Frankrijk (15,1%), Duitsland (22%) 
en Luxemburg (20,1%), maar achter 
Nederland, waar 42,4 procent van de 
kmo’s digitaal geavanceerd is.
‘Dit betekent dat meer dan de helft van 
onze kmo’s nog altijd achterblijft als het 
gaat om digitalisering’, aldus Ger van den 
Kerkhof, manager van het DIGITALIS-
project bij Flanders Make.
Dit project, een Europese Digital 
Innovation Hub, helpt kmo’s in de 
maakindustrie om de uitdagingen van 
digitalisering aan te pakken. Flanders 
Make werkt hiervoor samen met partners 
zoals Hogeschool PXL, VOKA, IMEC, 
VUB, LSEC, Howest en Sirris.

WEERSTAND EN DREMPELS
Veel kmo’s werken nog met papieren of 
manuele systemen en maken nauwelijks 
gebruik van geautomatiseerde digitale 
tools, stelt Van den Kerkhof. Hierdoor 
verliezen ze concurrentiekracht. Een van 
de grootste obstakels is het gebrek aan 
interne kennis en expertise.

‘Ondernemers weten vaak niet waar ze 
moeten beginnen. Ze raken overweldigd 
door het enorme aanbod en vinden het 
lastig de juiste technologie te kiezen.’
Daarnaast spelen financiële barrières 

een grote rol. ‘Vooral kleinere bedrijven 
hebben zelden het budget om meteen 
grootschalige digitaliseringsprojecten 
op te starten’, zegt hij.
Ook is er weerstand tegen verandering. 
‘Veel bedrijven zijn gewend aan traditio-
nele werkwijzen en hebben moeite om 
die los te laten. Angst voor fouten of 
verlies van controle speelt hierbij vaak 
mee.’

STAP VOOR STAP
Volgens van den Kerkhof is een 
geleidelijke aanpak de beste 
strategie. ‘Start met eenvoudige 
processen zoals boekhouding of 
klantbeheer te automatiseren, en 
werk daarna met complexere tech-
nologieën zoals AI en big data.’
Kmo’s hebben niet alleen begelei-
ding nodig bij het kiezen van de 
juiste oplossingen, maar ook bij het 
vinden van financiële steun. ‘Er zijn 
subsidies zoals de kmo-portefeuille, 
maar veel ondernemers weten niet 
dat ze hierop aanspraak kunnen 
maken’, voegt hij toe.

CULTUUROMSLAG
Ten slotte benadrukt van den 
Kerkhof dat digitalisering niet alleen 
draait om technologie, maar ook om 
een nieuwe mentaliteit binnen het 
bedrijf. ‘Betrek werknemers bij het 
digitaliseringsproces en zorg voor 
de juiste opleidingen. Een cultuur 
van voortdurende verbetering en 
aanpassing is cruciaal voor een 
succesvolle digitale transitie.’Ger van den Kerkhof, Flanders Make: ‘Meer dan de helft van onze 

kmo’s blijft achter op het vlak van digitalisering.’ ©GF

Meer dan de helft van de Belgische kmo’s blijft achter op het gebied van digitalisering. Gebrek aan tijd, 
kennis en budget verhindert hen om keuzes en vaart te maken, wat hun concurrentiepositie verzwakt. 
‘Dit is een bedreiging voor hun toekomst’, waarschuwt Ger van den Kerkhof van Flanders Make.

Meer dan helft kmo’s hinkt achterop 
met digitalisering

‘Veel bedrijven missen
het budget om grote
digitaliseringsprojecten 
op te zetten’
Ger van den Kerkhof, 
manager van het DIGITALIS-project
bij Flanders Make

‘Het stijgend succes 
van cryptovaluta 
leidt tot steeds 
meer vragen 
over de fi scale 
verplichtingen’

Mark Delboo
vennoot bij advocaten-
kantoor DELBOO
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‘E-invoicing via Arco  
draagt bij aan de 
verduurzaming van 
bedrijfsprocessen 
door het 
verminderen van 
papierverbruik en 
aan de beveiliging 
van documenten’

‘Een cybersecurity-
audit hoeft niet 
duur of tijdrovend 
te zijn, maar helpt 
om de risico’s te 
beperken’ 

Barend Vercauteren 
Salesmanager ESC

SEPTEMBRE 2024

GUIDE
SUCCESSION

COMMENT ÉVITER LES CONFLITS SUCCESSORAUX LES PLUS FRÉQUENTS? I MARC BOURGEOIS (ULIÈGE): ‘LES DROITS DE 
SUCCESSION CRÉENT INEFFICIENCES ET INÉGALITÉS’ I PLANIFICATION SUCCESSORALE: 6 STRATÉGIES POUR VOUS ORGANISER

Évitez  
les conflits 

entre  
héritiers
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Date Title Theme Reservation
To create 

ad
Ready to 

go ad

18/01/2025 Sabato Art & Architecture 02/01 03/01 07/01

25/01/2025 Sabato Feel good 08/01 10/01 14/01

01/02/2025 Sabato The 100 Travel 15/01 17/01 21/01

08/02/2025 Sabato Design 22/01 24/01 28/01

15/02/2025 Sabato Special Fashion 29/01 31/01 04/02

22/02/2025 Mijn Geld | Mon Argent Real estate guide 05/02 07/02 12/02

22/02/2025 Sabato Sabado (Special Portugal) 05/02 07/02 11/02

01/03/2025 Sabato Beauty 12/02 14/02 18/02

05/03/2025 Pulse+ IT & Telecom 31/01 21/02 27/02

08/03/2025 Sabato Deco & Design 19/02 21/02 25/02

15/03/2025 Sabato SPECIAL OUTDOOR (oblong) 26/02 28/02 04/03

15/03/2025 De Tijd | L’Echo
Luxevastgoedkrant | 
Journal Immodeluxe

20/02 28/02 06/03

19/03/2025 Fonds
Fund Awards  

& Asset Management Tomorrow 
03/03 05/03 11/03

22/03/2025 Sabato Luxury & Lifestyle 05/03 07/03 11/03

29/03/2025 Sabato Special Japan 12/03 14/03 18/03

05/04/2025 Sabato Luxurious Living 19/03 21/03 25/03

08/04/2025 tijd.be | lecho.be Online file - Investment real estate 25/02 25/02 25/02

12/04/2025 Wealth Magazine 24/03 24/03 28/03

19/04/2025 Sabato Garden & terraces 02/04 04/04 08/04

26/04/2025 Sabato SPECIAL INTERIOR (oblong) 09/04 11/04 15/04
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To create 
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Ready to 
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03/05/2025 De Tijd | L’Echo

Partners in Vastgoed | Partenaires  
en immobilier - content

Partners in Vastgoed | Partenaires  
en immobilier - advertisement

21/03 

04/04

21/03 

22/04

21/03 

25/04

03/05/2025 Sabato Mothersday 16/04 18/04 22/04

07/05/2025 Luxevastgoed.com Magazine 20/03 26/03 26/03

07/05/2025 Pulse+ Finance & Social secretariats 04/04 24/04 30/04

10/05/2025 Sabato Haute Horlogerie 23/04 25/04 29/04

17/05/2025 Sabato Guest editor-in-chief 30/04 02/05 06/05

24/05/2025 Mijn Geld | Mon Argent Tax guide 06/05 08/05 14/05

24/05/2025 Sabato Deco & design 07/05 09/05 13/05

31/05/2025 Sabato Architecture 14/05 16/05 20/05

07/06/2025 De Tijd | L’Echo

VastgoedXperts | Immo Experts 
- content 

VastgoedXperts | Immo Experts 
- advertisement

25/04 

09/05

25/04 

27/05

25/04 

30/05

07/06/2025 Sabato Gentlemen’s Style 21/05 23/05 27/05

12/06/2025 Estate Planning Estate Planning 26/05 30/05 05/06

14/06/2025 Sabato Special Scandinavia 28/05 30/05 03/06

18/06/2025 Fonds Outlook H2 20/06 04/06 10/06

21/06/2025 Sabato SPECIAL KNOKKE - SEASIDE (oblong) 04/06 06/06 10/06

28/06/2025 Sabato Summer edition 11/06 13/06 17/06
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30/08/2025 Sabato Special Fashion Women 13/08 15/08 19/08

06/09/2025 Sabato The 100 Food 20/08 22/08 26/08

13/09/2025 Mijn Geld | Mon Argent Succession guide 27/08 29/08 03/09

13/09/2025 Sabato On the run 27/08 29/08 02/09

20/09/2025 Sabato Luxury & Lifestyle 03/09 05/09 09/09

24/09/2025 Luxevastgoed.com Magazine 07/08 13/08 13/08

24/09/2025 Fonds
Sustainable Investing  

& Trends in the funds market
08/09 10/09 16/09

27/09/2025 De Tijd | L’Echo

Partners in Vastgoed | Partenaires en 
immobilier - content

Partners in Vastgoed | Partenaires en 
immobilier - advertisement

01/08

29/08

01/08 

16/09

01/08

19/09

27/09/2025 Sabato SPECIAL INTERIOR (oblong) 10/09 12/09 16/09

04/10/2025 Sabato Haute Horlogerie 17/09 19/09 23/09

08/10/2025 Pulse+ Digitisation 05/09 25/09 01/10

11/10/2025 Sabato Wellness & Beauty 24/09 26/09 30/09

18/10/2025 Sabato On the Road 01/10 03/10 07/10

18/10/2025 De Tijd | L’Echo
De Vastgoedinvesteerder 

|  L’Investisseur Immobilier magazine
22/09 29/09 06/10

23/10/2025 Private banking Private banking 06/10 10/10 16/10

25/10/2025 Sabato The 100 Design 08/10 10/10 14/10

04/11/2025 tijd.be | lecho.be Online file - Investment real estate 23/09 23/09 23/09

08/11/2025 Sabato Accessoires 22/10 24/10 28/10

15/11/2025 Sabato Architecture 29/10 31/10 04/11

22/11/2025 De Tijd | L’Echo
Luxevastgoedkrant 

| Journal Immodeluxe
30/10 07/11 13/11

22/11/2025 Sabato SPECIAL DELUXE (oblong) 05/11 07/11 10/11

26/11/2025 Luxury Leads Yearbook* 09/10 15/10 15/10

29/11/2025 Wealth Magazine 10/11 10/11 14/11

29/11/2025 Sabato On the rocks 12/11 14/11 18/11

29/11/2025 De Tijd | L’Echo

VastgoedXperts | Immo Experts 
- content 

VastgoedXperts | Immo Experts 
- advertisement

17/10 

31/10

17/10 

18/11

17/10 

21/11

03/12/2025 Pulse+ Mobility & Fleet 30/10 19/11 25/11

06/12/2025 Sabato Luxurious Living 19/11 21/11 25/11

13/12/2025 Sabato Deco & design 26/11 28/11 02/12

13/12/2025 Mijn Geld | Mon Argent The big Savings and Investment guide 26/11 28/11 03/12

17/12/2025 Fonds Outlook 2026 18/11 03/12 09/12

20/12/2025 Sabato Special Celebration 02/12 04/12 09/12
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* Exclusively for partners of luxevastgoed.be and immodelux.eu. Contact us for our terms and conditions.
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